AXIAL Magyar Nagydij

Harsanyi Zsolt, az Axial Kft. tulajdonos-ligyvezet6jének koszontGje az Axidl Magyar
Nagydijhoz:

Koszoéntd

Baja a vizek varosa. Hiszem, ahogyan nekem, gy minden bajai embernek fontos a viz szeretete. Alig
multam tiz éves, amikor az evezés mellett dontéttem. Hosszi éveken 4t minden nyarat a vizen
toltottem, és az edzéseken futva réttam a koroket a Tirr-kildté kordl a Sugovica és a Duna
talalkozasanal.

Volentér Laszl6, Sarkadi Sandor, Csapldros Ldaszl6. Csak néhany név azok kozll, akikre hésként
tekintettiink akkoriban. Nemcsak azért, mert a mi evez8s hajonk 15 km/h-val szelte a habokat, 6k
pedig tizszer olyan gyorsan, 150-nel szaguldoztak, hanem azért is, mert minket, fiatalokat kdnnyen
elboditott a benzing6z, a motorok jellegzetes hangja. Motorcsénak versenyzd végil nem lett
bel6lem, de a motorok zaja, az er6, a sebességvagy és a versenylaz fontos része az életemnek.

J6 latni, hogy vannak korulottiink olyan fiatalok, akik id6t, energiat, pénzt nem sajnalva kizdenek
varosunk hirnevéért. Tiszteljik Gket batorsagukért, hiszen kevés veszélyesebb dolog van, mint 100
felett replilni a vizen egy pillekdnny( hajéval. Az Axidl Kupat hagyomanyteremtd céllal inditottuk
tavaly és az idei verseny bizonyitja, hogy elértiik, amit szerettiink volna.

Reméljuk, évrél-évre ismét taldlkozhatunk a Duna partjan, és visszatér a régi érzés, ahogy a szurkoldk,
csaladtagok, bardtok egyditt szoritanak a mieinkért. Tdmogatom a szervez&k azon torekvéseit, hogy
ismét fontos részét képezze a varos sportéletének a motorcsonaksport és Baja régi fényében
tlind6koljon a motorcsonak vizén.

Harsanyi Zsolt

Harsanyiné dr. Fodor Gyongyi és Harsanyi Zsolt— tulajdonos-lgyvezet6k
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Pintér Zsolt — Ggyvezetd

Sasi Gabor — marketingigazgatd
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CEGISMERETO
1. CEGISMERTETO

A rendszervaltds sok régi céget elsodort, de egyik naprél a masikra Uj vallalkozasok sziilettek, melyek
tobbsége kényszervéllalkozas volt. Harsanyi Zsolt igéretes gépészmérnoki karrierje is veszélybe
keriilt, miutdn a Mez8gazdasagi Kombinat, ahol dolgozott szintén megsziint. O is tobb sorstarsahoz
hasonléan Ggy dontott, hogy kiprobalja magat sajat vallalkozasaban és 1991-ben feleségével
gondoltak egy merészet, és koz6s elhatdrozasunkbdl minddssze 100 000 forint torzstGkével
megsziletett az Axidl Bt.

Az els6 években kizardlag alkatrészek forgalmazasaval foglalkoztak, de 1995-t6l mez6gazdasagi
gépekkel bévitették kinalatukat.

A Bt. 1996-ban 50 millié Ft-os torzst6kével Kft-vé alakult at. Kitarté munkank eredményeként az Axial
Kft. évi nettd arbevétele 2001-ben mar 16 milliard forint volt, 2007-ben pedig elérte az 50 milliardot.
Telephelyeink szama mdra tizennégyre szaporodott és munkatarsaink szama 520 f6re gyarapodott,
akiknek 30% a fels6foku végzettség(li gépészmérndk.

Kezdettdl fogva a minGségi szolgaltatasra torekszink, csak kivalé minéségi alkatrészek és a magas
mszaki szinvonall gépek forgalmazasara véllalkozunk.

Legfontosabb célunk, hogy a gépek mellett megfelel6 szintl alkatrészellatast és szerviz-hatteret
biztositva, a modern kor kdvetelményeinek megfelel6en komplett szolgaltatast nyudjtsunk.

Vallalatunk tevékenységét harom f& lizletdgon keresztil bonyolitja le:

Gépkereskedelmi Uzletdgunk megalapitasa 6ta forgalmazasi palettankra kizarélag a gazdalkoddknak
hasznot hozd, energiatakarékos, ar- és értékaranyos, tartésan megbizhaté gépek kerllhetnek
Gépbeszallitdink piaci el6nye, hogy specialistdk. Egy-két munkafolyamatra készitenek gépeket,
fejlesztéseiket is erre 6sszpontositjak. igy a vildgban elismert és vezetd helyet foglalnak el, tovabba
garantdlni tudjak az alkatrészek és tartozékok gyors szallitdsat nemcsak most, hanem a jovében is.

Az dltalunk eddig értékesitett, a magyar mezGgazdasdgban dolgozd tobb ezer gép a bizonyiték arra,
hogy ezek a termékek jol bevaltak a hazai sokszor nagyobb igénybevételnek is. A termel6k igényeinek
kiszolgdlasara és haszontermelésre. A gépek ataddsa a vev6hoz legkozelebbi telephelylinkdn, vagy
igény szerint kiszallitjuk, igy akdar Ugyfeleink sajat telepén is torténhet. A szdllitdshoz sajat
gépjarm(ipark all rendelkezésiinkre, nyolc specidlis gépszallité szerelvényiink jarja folyamatosan az
orszagot.

Claas géplzletdgunk a kilonbdz6 betakarito- és erégépek tekintetében is meghatarozé piaci
részesedéssel rendelkezik. A mez6gazdasagi gépberuhazasok dsszvolumene alapjan, 8-12 Mrd Ft-os
netté éves forgalmat bonyolit le.

Az épitGipari gépek iranti megnovekedett igények kiszolgalasa érdekében 2004-ben létrehoztuk
épit6gép-ltzletdgunkat. Munkank elismeréseképpen a Hyundai vdllalat 2005-ben ,hivatalos
képviselet”, majd 2006-ban a , legdinamikusabban fejl6dé forgalmazd” dijjal jutalmazott benniinket.
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Az Uj gépek forgalmazdsa mellett egyre inkdbb teret kap céglink életében a hasznalt gépek
értékesitése is.

Alkatrészlzletagunk a cég megalakuldasdval egyidés, 1994-ig kizardlag Zetor alkatrészek
forgalmazasaval foglalkozott. 1994-t6l a magyar mezGgazdasdg igényeit szem el6tt tartva
vélasztékunk bdvitésre kerult. Célja: megfelel6 Osszetételli alkatrészvélasztékkal, versenyképes
arszinten, hataridére kiszolgalni a partnereket. Evente atlagosan 166.000 kiilonb6z8 termék fordul
meg a raktdrunkban, ebbdl kozel 50.000 cikket &llandd raktarkészletrl kindlunk. Korszeri
informatikai rendszeriink segitségével azonban kozel 1,5 millié kulonbozé alkatrészrél adhatnak
kollégdink azonnali felvildgositast az érdekl&dSknek.

A magyar mez8gazdasagban megtaldlhaté szinte valamennyi géptipushoz  biztositunk
alkatrészellatast. Hazai illetve kilféldi beszallitdink termékei folyamatos mingségi ellenérzésen esnek
at, ezaltal is biztositva a magas szinvonall és mindségi alkatrészellatast.

Telephelyeink és kozponti raktarunk kozotti gyors kommunikacidt a folyamatos fejlesztés alatt allé
szamitogépes rendszeriink is biztositja, hiteles és azonnali informaciot nydjtva a keresett alkatrészrél.

Mivel kulonésen fontos a vevBk gyors és zokkenémentes kiszolgalasa, boltjainkat napi
rendszerességgel latjuk el a megrendelt aruval, sajat logisztikai rendszerlinkon keresztul. A raktaron
1évS tételek 24 6ran beliil Ugyfeleink rendelkezésére &llnak kiszallitva az egész orszag teriiletén.
Gépkocsijaink éves szinten 1,5 millié km-t tesznek meg, amelyhez kozel 56 ezer kiszallitasi esemény
parosul.

Cégunk mottéjanak megfeleléen alkatrésziizletdgunkban is fontosak az dltalunk végzett
szolgdltatasok, melyek kozul kiemelked6 a kornyezetvédelmi szolgdltatasok és a kilonbozé
alkatrészek (kardantengelyek, hidraulika toml6k) igény szerinti gyartdsa és javitasa, valamint hideg-
és melegvizes mosoberendezések, gépfédarabok szervizelése, javitdsa és feldjitasa.

Mindezek mogétt modern 4500 m?-es logisztikai kézpontunk &ll, a legkorszer(ibb raktartechnoldgiai
és logisztikai eszkozokkel.

Alkatrész forgalmazdsban tdrsasagunk az elmult években 50% feletti piaci részesedést ért el
Magyarorszagon. Termékmenedzsereink, szervizmérnokeink egy-egy termékcsalad gazdajaként
tartjak a kapcsolatot a gyartdokkal, az GzletkotSkkel és a felhasznaldkkal.
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Szerviziizletagunkat legjobban az aldbbi szlogen jellemzi:

Elérhet6ség + Szaktudas + Technikai hattér = Hatékony iizemeltetés

ElérhetGség = az elsé fontos 1épés, a lehetd legrovidebb idd alatt pontos szakmai informacidcsere a
partnereink és szakembereink kozott. Célunk a munka tervezhetGségének pontositdsa és a gép
allasidejének minimalizdldsa. Ezt a dinamikus fejlédést és Partnereink mindségi szolgaltatds irdnti
igényét kovetve kiépitettiik tgyfélkapcsolati vezet§ halézatunkat. Ok a telephelyiikhéz tartozéd
térségiikben koordinaljdk partnereink szolgaltatdsi megrendeléseit, ehhez igazitva szervizszerelGink
munkajat. ,Segité kezet” nyujtva mindenkor.

Szaktudas = szervizmérnokeink gépspecifikus tuddsukat folyamatosan fejlesztik a gépgyartok
képzésein. Az ott szerzett ismeretanyagot tovabbadjak szervizszerel§inknek, a munkatdrsaknak, ezzel
is biztositva a technikai Ujdonsagok naprakész ismeretét.

Partnereink részére gépkezelGi oktatasokat szerveziink, ezdltal segitséget nyujtva a gépek szakszer(
kezeléséhez, lizemeltetéséhez, az Uj gépberuhdazas eszkozeinek kivalasztasahoz. Hiszen Ok is tudjak,
hogy a hibat a j6 gazda megel6zi, és nem varja meg a javitast.

Technikai hattér = a még mindig nélkiilozhetetlen kalapacs és villaskulcs mellett szakembereink
tobbek kozott hordozhaté szamitdgépekkel, a legmodernebb szerviz-szoftverekkel, specidlis
elektronikai és hidrosztatikai méréeszkozokkel dlinak készen a szolgéltatasra.

Reméljuk, a fenti képlettel mi is hozzajarulhatunk partnereink vallalkozdsanak sikeréhez.

Magyarorszagi szervizhdlézatunk kozel 5000 m? fedett szakmdhellyel, valamint 110 felszerelt
gépjarmlivel all rendelkezésre, megrendel8inket pedig igény szerint a megadott helyszineken is
kiszolgdljuk.

Célunk: min&ségi, gyors szervizszolgalat az orszag barmely pontjan

Az Axidl Kft. minGségbiztositasi célja elsGsorban:

0 a jé mindségli termékek forgalmazdsa és magas szintl szolgdltatdas nydjtasa
Magyarorszagon, illetve leanyvallalatain keresztul a kérnyezd orszagokban

[0 a mezbgazdasagban és az épitSiparban a legfejlettebb technolégia elérhetévé tétele
ugyfeleink részére

0 az érintett szakemberek mindennapi munkajanak megkonnyitése, hatékonysaganak
novelése.

harmadik fél altali fliggetlen felllvizsgadlé szervezettel tanusittatta, melyet azéta is minden évben
folyamatosan tovdbbfejlesztve, Gjra és Ujra tanusitasi eljaras elé allit.

Villalatunk rendszeresen méri vevdi és dolgozdi elégedettségét, és a visszajelzéseket figyelembe
véve alakitjuk ki a szolgaltatasi folyamatainkat, ezzel is biztositva partnereink részére a folyamatos és
alland6 magas szinvonall termék és szolgaltatds elérését.
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Marketing tevékenységiink kapcsan folyamatosan azon dolgozunk, hogy ismertté tegyik
tevékenységiinket, termékeinket, szolgaltatdsainkat, filozéfiankat, céglinket.

Fontos szamunkra, hogy vevdink azt kapjak gépben, alkatrészben, szerviz szolgaltatdsban és
finanszirozasban, ami leginkabb megfelel elvarasainak és elégedett partnerként térjenek vissza
hozzank.

Csaladi vallalkozasként igyeksziink kidllitasainkon és bemutatdinkon olyan programot Gsszeallitani,
melyen a munkatdrsak és partnerek csaladtagjai is megtaldljdk a szdmukra érdekeset. Ennek
szellemében keriil megrendezésre az AXIAL Szakmai Napok, a MANITOU Kezeli Olimpia valamint a
Nyitott Kapuk rendezvényiink, és még szamtalan mds egyéb programunk.

Szinte minden jelentésebb szakmai kidllitason és bemutatén jelen vagyunk. Negyedévente AXIAL
Hiradd néven jelentetjik meg sajat szakmai Ujsagunkat mez&gazdasagi partnereink szamara, évente
négyszer pedig az épité- és szolgaltatd agazathoz szdlunk lapunkkal. Természetesen a média egyéb
teriletein is megtalalhatdak vagyunk.

Fuggetlen piackutatd cégekkel id6r6l-idére felméréseket végeztetiink, hogy folyamatosan
tajékozddjunk merre tartunk és melyik terlleten sziikséges javitanunk.

2006-ban elnyertiik a Figyel6 ujsag altal alapitott ,,Az év legjobb TOP 200 vallalata” dijat és a Hyundai-
tél az ,Ev legdinamikusabban fejl6dé kereskedSje” cimet, Harsanyi Zsolt tulajdonos pedig az
,elkotelezettség a mindség irdnt” elismerést az AGCO-tdl. JOl esnek ezek a dijak, hiszen munkank
eredményeként kapjuk, de véleményem szerint a legnagyobb dicséret, hogy 2007-ben munkatarsaink
elismerésének koszonheten a Vildggazdasag és a Hewitt Packard altal meghirdetett felmérésen az
év legjobb munkahelye V. helyezést értlink el nagyvallalat kategdridban.

Fontosnak tartjuk, hogy céguinkrél pozitiv kép alakuljon ki partnereinkben és dolgozdinkban egyarant,
és ezt az érzést igyekszlink megdrizni.

Természetesen nem dllhatunk meg, keressiik a fejlédés jovébe mutatd lehet&ségeit az innovacio, a
tudomdny és a technoldgia teruletén. Példaul az energiaszektorban, ahol Uj energiaforras a
mez6gazdasag.

A szolgdltatds fontosabb, mint a nyereség,
a nyereség nem cél, hanem a szolgdltatds eredménye.”

(Henry Ford)

Tevékenységlink mottdjaul vélasztott Henry Ford idézet jegyében végzett eddigi munkank meghozta
gylimolcsét.

Cégunk az egyik legdinamikusabban fejl6d6 magyar vallalkozas, amely ma mar kilfoldi
érdekeltségekkel is rendelkezik néhdny szomszédos orszagban, igy Szlovdkidban, Romanidban és
Ukrajndban. Az elmult évek sordn elért eredményeinket a vdsarldinkkal egyitt elért sikernek
tekintjik. Régi és leendd partnereinkkel tovabbra is egyutt kivanunk haladni a megkezdett dton, ezt a
célt tartva szemel6t minden tettiinkben és megnyilvanulasunkban.

6




